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:Tengo que tener experiencia en corretaje para entrar a eXp?

No, en eXp Colombia ofrecemos entrenamientos tanto basicos como
especializados para ensenarte las técnicas y habilidades necesarias para
crear, consolidar y hacer crecer tu negocio inmobiliario. Estaremos
encantados de brindarte el apoyo y la capacitacion que necesitas para
tener éxito en la industria.

cTengo que pagar?

Si, para unirte a nosotros y acceder a los beneficios debes pagar una
mensualidad de $238.000 COP.

¢Me entregan propiedades?

No, en eXp Colombia te capacitaremos para que puedas prospectary
captar propiedades, y de esta manera construyas tu propia cartera.

:Que capacitaciones puedo ver?

Tenemos un extenso plan de capacitaciones que te daran todo el
entrenamiento y las herramientas necesarias para potenciar tu negocio
inmobiliario, por ejemplo: Prospeccion de clientes, Captacion de
propiedades, Evaluacion comercial, Entrenamiento legal, Capacitaciones
para tener clientes siempre, Precalificar a un comprador, Preparar |la
propiedad para la venta, COmo usar la tecnologia para desarrollar mejor
tu carrera profesional, entre otras.

;Quién factura la comision al cliente?

Nosotros, tu como agente inmobiliario, nos haces una boleta o factura
para que te paguemos tu parte de la comision.

(Existen costos adicionales por las publicaciones en los portales

y por los servicios de abogados? M

No, esos gastos estan cubiertos y hacen parte de los beneficios a los
que podras acceder al adquirir la membresia.

f Sigue nuestras redes sociales www.expcolombia.co




